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A = DERCUCH

Le technico-commercial est présent sur Pensemble du
processus de vente,

Il fait jouer ses compétences techniques pour proposer
un produit qui corresponde sur mesure aux besolns de
son client.

Il rencontre des clients de 'entreprise ou prospecte pour
en trouver de nouveaux.

Il analyse leurs problémes et leurs besoins en termes de
produits et services et leur fait une proposition technico
commerciale adaptée, aprés une argumerntation menée en
spécialiste du produit,

o FEn Début de carviere :

L’insertion des diplémés est excellente : de nombreux
Jeunes diplémés sont embauchés deés la tin de la torma-
tion, souvent dans entreprize ot ils ont réalisé leur pro-
jet.

Les emmployeurs ont impérativernent besoin de conuner-
ciaux ayant une bonne connaissance technique des pro-
duits.

¢ Négociateur Vendeur itinérant
+ Négociateur Vendeur sédentaire

o Avec de Pexpérience :

Accession & des emplols 5 responsabilité dont 1"appella-
tion varie suivant "entreprise et le secteur d activité,

¢ Chargé de clientéle, M1

Négociateur industriel,
Responsable des achats,
Manager Cotninercial,
Responsable d’agence.
Chet des ventes. ..

FORMATION

Le BTS Technico-commercial, est particulierement axé sur la
proftessionnalization de la formation : pour cela I'éudiant sera
quatorze semaines en entreprise. afin de réaliser un projet
Technico-commercial. Celui-ci sera tonction d’un besoin
exprimé par U'entreprise et débouchera sur une démarche
organisée et cohérente. permettant ainsi d’acquérir et de
développer les compétences technico-commerciales.

Exemples de projet :

¢ Cormunercialisation d’un produit existant auprés d'u-
ne nouvelle clientéle
Prospection - vente sur un secteur géographique sur
lequel entreprise est peu ou pas présente

+ Développement des ventes d un produit nouveau. ..

RECRUTEMENT

Bae STI - Bac S - Bac Pro industriels.

Les enseignements en velume horaire hebdomadaire

Matiéres Année 1

Il'-‘rum;:l:

|Lnngnc vivante 1

[Environnement economigque ef juridique

Pourquoi un BTS Technico-commercial
au Lycee du Rempait ?

>Le lyeée du Remmpart dispose d’un cadre uniguement
réservé aux classes de TC, ol sont installés 37 postes
informatiques. avec accés a Internet, des impriman-
tes, un photocopieur, des vidéos projecteurs...
perrnettant 1’ enseignement des Techniques de I'Infor
mation et de la Communication. nécessaires aux
Commerciaux.

>Le BTS TC est en Partenariat avec la CGL Confé-

dération Frangaise du Commerce [nterentreprises qui
tavorize le développement de cette formation.

»La section Technico-commerciale dispose d’un carnet
d’adresses important dans le milieu industriel, ce qui
tacilite votre démarche lors de la recherche de stage
car les entreprizes connaissent le lyeée et vous accueil-
leront plus tacilement !

>Taux de réussite au BTS de 89 % (moyvenne des 5
derniéres années) contre 67 % au niveau national !

Poursuite d'études !

Ce BTS permet également la poursuite d*études:

+ En licence professionnelle (nombreuses formations)
- Attaché Commercial Industriel.
- Développement Comrmercial par [ International. ..
En Ecole de Cormmerce et de Gestion : acces possible
a cex Gablizsements par concours Passerelle ou Trem-
plin, spécialemnent réservés aux éudiants issus des
BTS

Comment ROUS yencontrey 7

Technologies industrielles

Gestion de projet

|Developpement de clientéles

Communication ef négociation

|Mansgement commercial

TOTAL HEURES

Enseignement facultatif (LV2)

# Les Professeurs Coordonnateurs sont 4 votre dizposi-
tion pour tous renseignements ou visite,
Tél: 04.91.14.32.80
Poste 328
cdamossof@lgtrempart. fv
grigand@lgtrempart.tt

¢+ Visitez notre site :

www.lyceedurempart.org







