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M£TIER  ET  D£BOUCH£S 

 

¶ M®tier : 
 

Le Technico-Commercial utilise ses comp®tences 

techniques pour proposer un produit qui corres-

ponde sur mesure aux besoins de son  client. 

Il rencontre des clients de lËentreprise ou prospecte 

pour en trouver de nouveaux. 

Il analyse leurs probl¯mes et leurs besoins en 

termes de produits et services et leur fait une propo-

sition technico-commerciale adapt®e, apr¯s une 

argumentation men®e en sp®cialiste du produit. 

¶ Emplois : 
 

Plus de 2/3 des offres dôemploi concerne les m®-

tiers commerciaux, et de nombreuses propositions 

de poste de Technico-commerciaux restent non 

pourvus faute de candidat ! 

Nos jeunes dipl¹m®s sont souvent embauch®s d¯s la 

fin du BTS, la plupart du temps dans lôentreprise  o½ 

ils ont r®alis®s leur stage. 

 

Postes ¨ pourvoir en d®but de carri¯re : 

§  N®gociateur Vendeur itin®rant ou s®dentaire 

 

Avec de l'exp®rience : 
accession ¨ des emplois ¨ 

responsabilit® dont lôappel-

lation varie suivant lôentre-

prise et le secteur dôactivit® 

§ N®gociateur industriel, 

§ Chef des ventes, 

§ Manager Commercialé. 
 

FORMATION 

Le BTS Technico-commercial, est particuli¯rement 

ax® sur la professionnalisation de la formation : pour 

cela lô®tudiant sera 14 semaines en entreprise, afin de 

r®aliser un projet  Technico-commercial. 

 

ü 8 semaines en 1¯re ann®e, 6 semaines en 2®me ann®e. 

 

Exemples de projets r®alis®s : 
 

§ Commercialisation dôun produit existant aupr¯s 

dôune nouvelle client¯le 

§ Prospection - vente sur un secteur g®ographique 

sur lequel lôentreprise est peu ou pas pr®sente... 

RECRUTEMENT 

Bac STI 2D ï Bac S - Bac Pro industriels. 

Adaptation possible pour les Bac ES et STMG 

Ý Notre taux de r®ussite au BTS de 90 % 

(moyenne des 5 derni¯res ann®es) contre 67 % au 

niveau national ! 

Ý Nos salles dôenseignement uniquement r®ser-

v®es aux classes de TC 

Ý Notre ®quipement : 37 postes informatiques, 

avec acc¯s ¨ Internet, imprimantes, photocopieur, 

vid®os projecteursépermettent lôenseignement 

des Techniques de lôInformation et de la  
    Communication, n®cessaires aux Commerciaux.  

Ý Notre Partenariat avec la CGI, Conf®d®ration 

Fran­aise du Commerce Interentreprises qui favo-

rise le d®veloppement de cette formation. 

Ý Notre carnet dôadresses locales facilite votre 

d®marche lors de la recherche de stage car les 

entreprises connaissent le lyc®e, la section TC et 

vous accueilleront plus facilement ! 

Mati¯res enseign®es 

en volume horaire 
Ann®e 1 Ann®e 2 

Fran­ais 2 2 

Langue vivante 1 3 3 

Environnement ®conomique et juridique 3 3 

Technologies industrielles 5 4 

Gestion de projet 5 5 

D®veloppement de client¯les 4 4 

Communication et N®gociation 6 6 

Management Commercial 3 3 

TOTAL HEURES 31 30 

Enseignement facultatif (LV2) 2 2 

Pourquoi  pr®parer un BTS Technico-

Commercial au Lyc®e du Rempart ? 

Poursuite d'®tudes : 
§ En licences professionnelles  

§ En £cole de Commerce et de Gestion  

Comment nous rencontrer ? 
 

§ Les Professeurs Coordonnateurs sont ¨ votre dis-

position pour tous renseignements ou visite. 

     (    04.91.14.32.80   Poste 328 

     : cdamosso@lgtrempart.fr 

            grigaud@lgtrempart.fr 

 

§ Notre site :  

www.lyceedurempart.org 
§ Site du Lyc®e : 

www.lgtrempart.fr 
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